








6 LBS  aktuell

haus

Bad Berleburg

Einfamilienhaus mit Einlieger-
wohnung in guter Wohnlage,
Wfl: 209 m?, Wintergarten,
auna, Keller, Doppelgarage,
Grdst: 595 m>. KP 184.000 Euro. m

LBS Immobilien,
Klaus Kraemer, Tel. 027 51/37 23
Georg Lange, Tel. 027 51/92 24 62

Gelsenkirchen

Mehrfamilienhaus in Top-Lage mit
traumhafter Eigentiimerwohnung,
zusatzliche Mietertrage p.a.

ca. 17.300 Euro. KP 389.000 Euro. m

&-Immobilien GmbH
Gelsenkirchen,
Susanne Vomhof,
Tel. 02 09/1 6144 20

Minden

Sechsfamilienhaus mit ca. 320 m?
Wohnflache, Grdst. ca. 724 m?,
Kaltmieteinnahmen z. Z. 17.220 Euro
p.a. KP 149.500 Euro. m

LBS Immobilien Minden,
Tel. 0571/2 0099

IMMOBILIE ZU VERKAUFEN?

So erzielt man einen
marktgerechten Preis

Weil sie fir ihre Villa in Osterreich
lange keinen Kaufer fand, hat die
Besitzerin die Immobilie kiirzlich im
Internet verlost — flir 99 Euro pro Los.
In Deutschland ist das nicht erlaubt
und sogar die Teilnahme an einer
solchen Verlosung strafbar. Aber auch
im Ausland funktioniert das nur sel-
ten seriés. Denn der Verkauf einer
Immobilie ist ja schlieflich auch kein
Gliicksspiel. Wie aber findet man den
solventen Kaufer, der genau die Im-
mobilie sucht und auch bezahlen
kann, die man verauBern mochte?
Und zu welchem Preis sollte das Ob-
jekt angeboten werden? Die Immo-
bilienspezialisten der LBS und der
Sparkassen wissen, wie es geht. Kein
anderer Makler vermittelt in Nord-
rhein-Westfalen mehr Hauser und
Wohnungen als sie.

Bevor sie eine Immobilie anbieten,
haben sie das Haus oder Wohnung
zuvor eingehend begutachtet und
einen marktgerechten Preis ermittelt.
Denn ein serioser Makler lockt den
Verkaufer nicht mit einem tiberhéh-
ten Preis, flir den sich kein Kaufer

finden lasst. Unrealistische Preisvor-
stellungen, die dann laufend nach
unten korrigiert werden missen,
schrecken Interessenten sogar ab.
Die Folge: Am Ende muss sich der
Verkaufer von seiner Immobilie oft
sogar weit unter Preis trennen. Die
Immobilienspezialisten der LBS und
der Sparkassen verfligen stets tber
eine groRe Zahl vorgemerkter Inte-
ressenten. Bevor sie jedoch das Haus
oder die Wohnung mit potenziellen
Kaufern besichtigen, haben sie erst
einmal gepriift, ob das Objekt und die
Interessenten tiberhaupt ,,zusammen-
passen®. Das erspart dem Verkaufer
Zeit, Muhe und einen lastigen ,Be-
sichtigungstourismus® Und er kann
er sicher sein, es mit einem wirklich
solventen Kaufer zu tun zu haben.
Mit Hilfe der professionellen Vermitt-
lung kann er seine Immobilie bin-
nen kurzer Zeit veraufRern — und das
zu einem wirklich marktgerechten
Preis. Um die Erledigung aller not-
wendigen Formalitaten braucht er
sich ohnehin nicht zu kimmern. Auch
das erledigen die Immobilienspezia-
listen der LBS und der Sparkasse. m

MIT DEM LBS-NEWSLETTER:

Stets bestens
informiert

Wenn Sie immer auf dem Laufenden
bleiben wollen, abonnieren Sie doch
einfach den kostenlosen LBS-News-
letter. Er liefert Ihnen frei Haus und
stets top-aktuell die wichtigsten Infor-
mationen und viele praktische Tipps
rund um das Bausparen, Wohnen
und Modernisieren. Mit dem LBS-
Newsletter verpassen Sie keine neu-
en Finanzierungsangebote, erfahren
alles tiber offentliche Fordermittel
und kennen die interessantesten
Immobilienangebote.

Den LBS-Newsletter konnen Sie kos-
tenlos unter www.lbswest.de/lbs-
newsletter bestellen. m
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