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Heute: LBS-Kunde
Morgen: LBS-Berater
Klar, Sie kennen die LBS. Und Sie vertrauen
auf Bausparen und Wohn-Riester. Als Kun-
de sind Sie glücklich mit uns. Wie wäre es
mit der LBS für Ihre berufliche Zukunft?
Sie mögen Menschen, finden rasch Kon-
takt, interessieren sich für Finanzdienst-
leistungen?

Dann zeigen Sie, was Sie können!
Denn Sie können alles: als

Finanz- und 
Immobilienberater
(m/w)
Werden Sie vom zufriedenen Kunden zum
Berater zufriedener Kunden: Steigen Sie ein
beim Marktführer im Bauspargeschäft.
95% der Menschen in unserem Lande ken-
nen uns. 230 Kunden-Center tragen die LBS
in das Bewusstsein der Menschen. 2,2 Mil-
lionen Kunden mit 2,6 Millionen Verträgen
vertrauen uns. Da kommt kein anderer mit.

Arbeiten Sie dort, wo Geld verdienen Spaß
macht! Denn wir bieten Ihnen als Handels-
vertreter
• einen Verdienst, den Sie mit Ihrer 

Initiative steigern
• die komplette Produktpalette – 

Immobilien, Baufinanzierung und 
Riester-Förderung

• ein attraktives Zusatzgeschäft 
durch die erfolgreichen Partner 
im Sparkassenverbund

• die unschlagbare Marke des Marktführers

Lust auf Ihren Traumjob? 

Bewerben Sie sich jetzt.
Für erste Informationen steht Ihnen 
Herr Markus Tertilte gerne unter 
Tel. 02 51/4 12-1 98 84 zur Verfügung.

LBS Westdeutsche Landesbausparkasse
52-95410 Personalmarketing
Himmelreichallee 40, 48149 Münster
E-Mail: bewerbung-aussendienst@lbsvsg.de
Sie wollen mehr wissen? www.lbswest.de

Wir geben Ihrer Zukunft ein Zuhause.

Anzeige

Vom Haustraum zum Traumhaus

Wenn Sie immer auf dem Laufenden
bleiben wollen, abonnieren Sie doch
einfach den kostenlosen LBS-News -
letter. Er liefert Ihnen frei Haus und
stets top-aktuell die wichtigsten Infor-
mationen und viele praktische Tipps
rund um das Bausparen, Wohnen
und Modernisieren. Mit dem LBS-
Newsletter verpassen Sie keine neu-
en Finanzierungsangebote, erfahren
alles über  öffentliche Fördermittel
und kennen die interessantesten
Immobilienangebote. 

Den LBS-Newsletter können Sie kos-
tenlos unter www.lbswest.de/lbs-
newsletter bestellen.

Immobilien sind sicher und wert-
beständig. Deshalb sind sie gerade
jetzt besonders gefragt. Die einen
träumen von einer ruhigen Stadt-
wohnung, andere vom Haus im Grü-
nen. Und wer schon in den eigenen
vier Wänden wohnt, denkt über eine
vermietete Immobilie als Vermögens-
anlage nach. Die Immobilienspezia-
listen der LBS und der Sparkassen
verfügen stets über ein breites An-
gebot – von der kleinen Eigentums-
wohnung bis zur Jugendstilvilla. Eine
kleine Auswahl hat LBS aktuell auf
dieser Seite zusammengestellt. Mehr

als 1. Häuser und Wohnungen
in allen Städten und Regionen Nord-
rhein-Westfalens finden sich außer-
dem unter www.lbs.de/west/
immobilien/suche-inland
Per Mausklick lässt sich dort eine
persönliche Vorauswahl nach Art
der Immobilie, Standort, Lage, Größe
und Preis treffen. Viele Bilder und
genaue Beschreibungen vermitteln
einen ersten Eindruck. Und natürlich
sind die Immobilien-Profis von LBS
und Sparkassen auch die richtigen
Ansprechpartner, wenn es um den
Verkauf einer Immobilie geht.
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MIT DEM LBS-NEWSLETTER:

Stadtlohn
Idyllisches Haus mit Garten zum Träu-
men, 1,1 m² Wfl., Grdst.:  m²,
 Zi., Innenkamin,  Balkone, Keller,
Garage, Gartenhaus, Teich.
KP . Euro.

Sparkasse Stadtlohn, 
-VerbundCenter, Matthias 

Resing, Tel. 0 25 63/40 34 03

Gelsenkirchen
Mehrfamilienhaus in Top-Lage mit
traumhafter Eigentümerwohnung,
zusätzliche Mieterträge p.a. 
ca. 1. Euro. KP . Euro.

-Immobilien GmbH 
Gelsenkirchen, 
Susanne Vomhof, 
Tel. 02 09/1 61 44 20

Bad Laasphe
Großzügiges Zweigfamilienhaus 
in ruhiger Lage,  Zimmer,  Küchen
und Bäder, WC, Terrasse, Balkon, 
 Garagen, Grdst: 1. m².
KP . Euro.

LBS Immobilien, 
Klaus Kraemer, Tel. 0 27 51/37 23
Georg Lange, Tel. 0 27 51/92 24 62

Minden
Sechsfamilienhaus mit ca.  m²
Wohnfläche, Grdst. ca.  m², 
Kaltmieteinnahmen z. Z. 1. Euro
p.a. KP 1. Euro.

LBS Immobilien Minden, 
Tel. 05 71/2 00 99

Bad Berleburg
Einfamilienhaus mit Einlieger  -
wohnung in guter Wohnlage, 
Wfl:  m², Wintergarten, 
auna, Keller, Doppelgarage, 
Grdst:  m². KP 1. Euro.

LBS Immobilien, 
Klaus Kraemer, Tel. 0 27 51/37 23
Georg Lange, Tel. 0 27 51/92 24 62
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Keine Hexerei:
 Wohn-Riester-Irrtümer S. 

Wohnungsbauprämie: 
Lohnt sich immer S. 

50 ¤ pro Tipp:
Selbst ist der Bausparer S. 

Großer Auswahl:
Immobilien-Angebote S. 

Immobilienverkauf:
Kompetenz der LBS S. 

Die Kinder sind aus dem Haus, der
Ruhestand nicht mehr fern und die
Kredite für das eigene Heim schon
fast getilgt – aber nur fast. Denn
meist bleibt bis zum Rentenbeginn
noch ein Rest, der abbezahlt wer-
den muss.

Doch auch dabei hilft der Staat jetzt
mit der neuen Wohn-Riester-För de -
rung. Wohneigentümer, die einen
Riester-Bausparvertrag haben, können
bei Auszahlungsbeginn mit dem Gut-
haben, das durch die staatlichen Zu-
lagen kräftig aufgestockt wurde, ihr
eigenes Heim abbezahlen. Und zwar
völlig unabhängig davon, wann es
gebaut oder gekauft worden ist. So
entfällt der monatliche Aufwand für
die Kredite und es bleibt viel mehr
von der Rente.

Was viele Wohneigentümer nicht
wissen: In den Genuss der Wohn-
Riester-Förderung kommen auch
Bausparer, die schon längst in den
eigenen vier Wänden wohnen. Des-
halb lohnt sich das Riestern auch
„im besten Alter“. Wer mit  einen
Riester-Bausparvertrag abschließt
und bespart, kann mit , spätes-
tens mit  durch das Guthaben
plus die Zulagen vom Staat die rest-
lichen Schulden abbezahlen. Dann
lässt sich beides wirklich unbe-
schwert genießen: Der Ruhestand
und das eigene Heim. 

MIT WOHN-RIESTER

Junge Menschen wollen ihre Zukunft
heute selber in den Hand nehmen
und möglichst früh auf eigenen Füs-
sen stehen. Da ist es gut, wenn Groß-
eltern, Tanten, Onkel und Paten dabei
helfen. Und das am Besten schon in
Kindertagen – mit einem Bauspar-
vertrag beispielsweise zur Einschu-
lung, oder zum Geburtstag.

Nach dem Schulabschluss, wenn es
ins Berufsleben oder ans Studieren
geht, steht dann das Startkapital zur
Verfügung, mit dem sich Wünsche
und Träume viel leichter erfüllen las-
sen. Dafür gibt es jetzt das beste LBS-
Bausparen aller Zeiten: Classic Young,

den neuen Jugendtarif. Kindern und
Jugendlichen, die das 1. Lebensjahr
noch nicht vollendet haben, sichert
Classic Young (1. Euro Bauspar-
summe) nicht nur Guthabenzinsen
von 1, Prozent und später Darlehens-
zinsen von , Prozent, sondern oben-
drein noch einen Jahresbonus von
sage und schreibe zehn Prozent auf
den jährlichen Sparbeitrag von bis
zu  Euro. 

Besser und leichter kann man für
die Zukunft junger Menschen kaum
vorsorgen. Denn mit dem Classic
Young Bausparvertrag steht ihnen
dann, wenn sie es brauchen, jede

Menge Eigenkapital und ein zins-
günstiges LBS-Darlehen zur Verfü-
gung – für die erste eigene Wohnung,
die neue Einrichtung oder andere
Träume. Der Clou: Das Geld darf frei
verwendet werden. Und auch das
Weitersparen ist ganz einfach. Nach
Zuteilung des Classic Young kann ein
neuer Vertrag zu besonders günstigen
Konditionen abgeschlossen werden. 

CLASSIC YOUNG MIT DICKEM BONUS

Ein Stück Zukunft schenken

Bestens aufgehoben bei der LBS:
Bausparer sind absolut sicher.

Ohne Schulden 
in den Ruhestand
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Bausparen und Gartenarbeit: Frühes
Sähen bringt reichen Ertrag.

Mit diesem Thema kann man sich
gar nicht früh genug beschäftigen.
Denn wohl jeder möchte, dass seine
Vermögenswerte einmal den Men-
schen gehören sollen, die ihm am
nächsten stehen. 

Deshalb sollte die Weitergabe des
Vermögens – vor allem einer Immo-
bilie – frühzeitig und sorgfältig ge-
plant werden. Die LBS-Broschüre „Er-
ben und Vererben“ gibt dazu viele
Informationen und Tipps. In einer
auch für Laien verständlichen Form

gibt sie Antworten auf
wichtige rechtliche und
steuerrechtliche Fragen
und sagt auch, wie sich
durch Schenkungen Steu-
ern sparen lassen. 

Die kostenlose Broschüre
„Erben und Vererben“
kann bei der LBS unter 
Tel.  1/ 1-  
oder per E-Mail bei 
presse@lbswest.de 
bestellt werden. 

Erben und Vererben
SORGFÄLTIG UND FRÜHZEITIG PLANEN:

Weil sie für ihre Villa in Österreich
lange keinen Käufer fand, hat die
Besitzerin die Immobilie kürzlich im
Internet verlost – für  Euro pro Los.
In Deutschland ist das nicht erlaubt
und sogar die Teilnahme an einer
solchen Verlosung strafbar. Aber auch
im Ausland funktioniert das nur sel-
ten seriös. Denn der Verkauf einer
Immobilie ist ja schließlich auch kein
Glücksspiel. Wie aber findet man den
solventen Käufer, der genau die Im-
mobilie sucht und auch bezahlen
kann, die man veräußern möchte?
Und zu welchem Preis sollte das Ob-
jekt angeboten werden? Die Immo-
bilienspezialisten der LBS und der
Sparkassen wissen, wie es geht. Kein
anderer Makler vermittelt in Nord-
rhein-Westfalen mehr Häuser und
Wohnungen als sie. 

Bevor sie eine Immobilie anbieten,
haben sie das Haus oder Wohnung
zuvor eingehend begutachtet und
einen marktgerechten Preis ermittelt.
Denn ein seriöser Makler lockt den
Verkäufer nicht mit einem überhöh-
ten Preis, für den sich kein Käufer

finden lässt. Unrealistische Preisvor-
stellungen, die dann laufend nach
unten korrigiert werden müssen,
schrecken Interessenten sogar ab.
Die Folge: Am Ende muss sich der
Verkäufer von seiner Immobilie oft
sogar weit unter Preis trennen. Die
Immobilienspezialisten der LBS und
der Sparkassen verfügen stets über
eine große Zahl vorgemerkter Inte-
ressenten. Bevor sie jedoch das Haus
oder die Wohnung mit potenziellen
Käufern besichtigen, haben sie erst
einmal geprüft, ob das Objekt und die
Interessenten überhaupt „zusammen-
passen“. Das erspart dem Verkäufer
Zeit, Mühe und einen lästigen „Be-
sichtigungstourismus“. Und er kann
er sicher sein, es mit einem wirklich
solventen Käufer zu tun zu haben.
Mit Hilfe der professionellen Vermitt-
lung kann er seine Immobilie bin-
nen kurzer Zeit veräußern – und das
zu einem wirklich marktgerechten
Preis. Um die Erledigung aller not-
wendigen Formalitäten braucht er
sich ohnehin nicht zu kümmern. Auch
das erledigen die Immobilienspezia-
listen der LBS und der Sparkasse.

IMMOBILIE ZU VERKAUFEN?

So erzielt man einen
marktgerechten Preis


