
Die LBS Saar betreut über 100.000 Kunden rund um die Themen Bausparen, 
Finanzieren und Erfüllen von Wohnträumen. Das zentrale Geschäftsgebiet ist 
das Saarland. Auch die angrenzenden Regionen Frankreich und Luxemburg sind 
wichtige Wachstumsmärkte für die LBS Saar.

ERFOLG ist planbar – Karriere auch.
Nehmen Sie Ihre Zukunft in die Hand  
und richten Sie Ihre Bewerbung an die

Vermittler- und Personalbetreuung der LBS 

bzw. bewerben Sie sich mit den üblichen  
Bewerbungsunterlagen per E-Mail  
an claudia.schmitt@lbsv-saar.de

LBS Vertriebs GmbH
Beethovenstraße 35-39 · 66111 Saarbrücken 
 
Für nähere Auskünfte steht Ihnen gerne  
Herr Michael Hofmann zur Verfügung. 
Rufnummer: 06831 894510   
E-Mail: michael.hofmann@lbsv-saar.de

Als 100%ige Tochtergesellschaft der LBS Saar ist die LBS Vertriebs GmbH mit ihrer erstklassigen Vertriebsorganisation 
ein Erfolgsgarant. Mit einem starken Team im Innen- und Außendienst sind wir für unsere Kunden ein verlässlicher 
Partner, der über eine hohe Expertise in den Themen Bausparen und Finanzieren verfügt und gleichzeitig auf ein 
besonderes Dienstleistungspaket „Rund um die Immobilie“ zurückgreifen kann. Als Arbeitgeber bieten wir Ihnen 
ein anspruchsvolles und interessantes Aufgabenfeld mit vielfachen Chancen und Entwicklungsmöglichkeiten.

Ihre Aufgaben – herausfordernd und vielfältig
• Selbstständige und umfassende Kundenberatung insbesondere zu den Themen Finanzierung und Zinssicherung 
 in Verbindung mit staatlicher Förderung
• Sie übernehmen und betreuen einen Bestand an Kunden und akquirieren Neukunden „Rund um die Immobilie“
Neben den Baufinanzierungsprodukten der LBS haben Sie über FORUM, unser Portal für Baufinanzierungsvermittler, 
Zugang zum Finanzierungsmarkt.

Ihr Profil – fachlich und persönlich
• Erlaubnis zur Vermittlung von Wohnimmobilienkrediten nach § 34i GewO und § 34c GewO oder entsprechende 
 Voraussetzung dazu
• Freude am Umgang mit Kunden und Interesse an deren Projekten
• Hohe Dienstleistungsbereitschaft sowie Kommunikations- und Teamfähigkeit
• Ausgeprägte Kunden- und Vertriebsorientierung

Unser Angebot – attraktiv und zuverlässig
• Anspruchsvolle Tätigkeit als selbstständiger Handelsvertreter nach § 84 HGB
• Attraktive, erfolgsabhängige Vergütung
• Fundierte und professionelle Einarbeitung sowie hervorragende Fortbildungsmöglichkeiten und Entwicklungs- 
 perspektiven
• Überleitungen aus unserer umfassenden Dienstleistungspalette „Rund um die Immobilie“

Wir geben Ihrer Zukunft ein Zuhause.
Finanzgruppe · www.lbs-saar.de

Zur Verstärkung unserer Vertriebsorganisation suchen wir mehrere:

Bezirksleiter mit Schwerpunkt Finanzierungsberatung (m|w|d)




